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hat am aleo ,Vertriebstraining“ - Modul | (Grundlagen des Vertriebs)
mit den Schwerpunktthemen:
Kommunikation der Alleinstellungsmerkmale
Personlichkeitsstruktur ,Kunde - Verkaufer"
Argumentation und Einwandbehandlung aus der PV-Praxis
Kundenargumente - Verkauferargumente
Preiskampfgespréche - Preislogik

vom 10. - 11. Mai 2012 in Herrieden teilgenommen.

aleo solar arbeitet mit Fachhandlern und Installateuren zusammen, die die aleo-
Qualitét intensiv kennen- und schatzen gelernt haben. In eigenen aleo-Trainings
erhalten die Teilnehmer umfangreiche Kenntnisse zu verschiedenen Fachthemen
rund um die PV. Dadurch sind die aleo-Fachhandler in der Lage, ihre Kunden

kompetent in aleo-Qualitat zu beraten.
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